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1. 
Общие положения

1.1 Общие сведения о процедуре конкурентных переговоров

1.1.1 В рамках реализации инвестиционной программы Открытое акционерное общество «Енисейская территориальная генерирующая компания (ТГК-13)» (660021, г. Красноярск, ул. Бограда,144 «А») (далее — Заказчик) Приглашением к участию в процедуре открытых конкурентных переговоров по выбору  генерального подрядчика на выполнение работ по строительству энергоблока №2 Красноярской ТЭЦ-3 (далее — Объект) на основе модели ЕРСМ для нужд ОАО «Енисейская ТГК (ТГК-13)» (далее — Заказчик), опубликованным 7.02.08. на сайте Информационно-аналитической торговой системы «Рынок продукции, услуг и технологий» www.b2b-energo.ru в разделе «Публикации о торгах/Копии публикаций» №60058 и на сайте ОАО «Енисейская ТГК (ТГК-13)» по адресу: www.tgk13.ru/purchases/notices (копия публикации) уведомило всех заинтересованных юридических лиц и индивидуальных предпринимателей (далее — подрядчики) о проведении процедуры открытых конкурентых переговоров (далее — переговоры).
1.1.2 Для справок обращаться: 
- по организационным вопросам: начальник отдела подготовки  конкурентных процедур - Розина Юлия Викторовна, (тел. (3912) 74-40-08 , факс (3912) 56-54-16 , e-mail: rozina@tgk13.ru);

- по техническим вопросам: директор по инвестициям - начальник департамента Предеин Алексей Петрович, тел. (3912) 744-076 , e-mail: predein@tgk13.ru.
1.1.3 Порядок проведения конкурентных переговоров и участия в них, а также инструкции по подготовке Предложений приведены в разделе 2 (здесь и далее ссылки относятся к настоящей Документации по конкурентным переговорам). Требования к участникам переговоров приведены в разделе 3. Формы документов, которые необходимо подготовить и подать в составе Предложения, приведены в разделе 4. С подробными требованиями к закупаемым работам, а также существенными условиями договора можно ознакомиться в Приложениях №№ 1, 2.

1.1.4 Данная процедура конкурентных переговоров не является конкурсом, и ее проведение не регулируется статьями 447—449 части первой и статьями 1057—10651 части второй Гражданского кодекса Российской Федерации. Таким образом, данная процедура конкурентных переговоров не накладывает на Заказчика соответствующего объема гражданско-правовых обязательств.

1.1.5 Все споры и разногласия, возникающие в связи с проведением конкурентных переговоров, должны решаться в претензионном порядке. 

1.1.6 Заказчик вправе отказаться от проведения конкурентных переговоров в любой момент, не неся при этом никакой материальной ответственности перед Участниками.

1.1.7 Приглашение к конкурентным переговорам (далее – приглашение) – публикация информации о проведении настоящих переговоров и наиболее существенных условиях процедуры. Указание на официальное приглашение к конкурентным переговорам содержится в пункте 1.1.1. 

1.1.8 Документация открытых конкурентных переговоров (далее – документация) – настоящий комплект документов, содержащий всю необходимую и достаточную информацию о предмете закупки и условиях переговоров и являющийся неотъемлемым приложением к Приглашению.

1.1.9 Предложение – предложение Участника переговоров, направленное Заказчику с намерением заключить договор. 
1.1.10 Конкурсная Комиссия для проведения регламентированных процедур, необходимых для реализации инвестиционных проектов Общества (далее – Конкурсная комиссия) – орган, созданный решением Совета директоров ОАО «Енисейская ТГК (ТГК-13)» для проведения конкурентных процедур, необходимых для реализации инвестиционных проектов Общества, в частности, для принятия важнейших решений в ходе конкурентных переговоров на право заключения Договора на выполнение работ по строительству энергоблока №2 Красноярской ТЭЦ-3 (далее — Объект) на основе модели ЕРСМ (в том числе определения Победителя).

1.1.11 Заказчик – ОАО «Енисейская ТГК (ТГК-13)», являющееся собственником денежных средств, осуществляющим реализацию проектов по инвестиционному строительству.

1.1.12 Участник переговоров – лицо, принявшее участие в процедуре проведения открытых конкурентных переговоров.

1.1.13 Победитель открытых конкурентных переговоров – в рамках настоящей документации - участник переговоров, по мнению Конкурсной комиссии предложивший лучшие условия выполнения договора.

1.1.14 Технический агент – лицо, нанятое Заказчиком для контроля хода выполнения инвестиционного проекта EPC/EPCM-подрядчиком или генеральным подрядчиком в интересах Заказчика (необходимых для соблюдения последним законных интересов своих акционеров).
1.1.15 Договор по модели ЕРС – договор на строительство «под ключ» с твердой единой (паушальной) ценой. По договору ЕРС генеральный подрядчик принимает на себя большинство рисков (кроме форс-мажора и неисполнения обязательств заказчиком), включая риск превышения стоимости строительства и риск задержки. Генеральный подрядчик выполняет работы по проектированию, поставке оборудования и материалов, строительно-монтажные работы и обязан передать заказчику полностью готовый к эксплуатации объект, соответствующий указанным в договоре эксплуатационным показателям. За неисполнение обязательств подрядчик несет финансовую ответственность. Размер ответственности ЕРС-подрядчика может быть ограничен общим размером договорной цены. 

1.1.16 Договор по модели  EPCM – договор на строительство «под ключ» с  ориентировочной ценой, включающей в себя твердую часть – расходы генерального подрядчика на управление строительством и работы, выполняемые им лично. Предмет договора, так же как и в случае с ЕРС – проектирование, оборудование, строительство и передача заказчику полностью готового объекта «под ключ».  ЕРСМ-подрядчик является генеральным подрядчиком, т.е. договоры с субподрядчиками заключает от своего имени. Цена договора состоит из двух частей: (а) вознаграждение подрядчика – плата, которую подрядчик получает за управление проектом и за те работы, которые он выполняет лично; (б) прямые расходы – совокупность расходов, связанных со строительством объекта, включая стоимость материалов и оборудования, работ субподрядчиков. При этом твердой суммой зафиксировано только вознаграждение самого ЕРСМ подрядчика. Сумма прямых расходов также зафиксирована в договоре, но их величина индикативна – фактический размер прямых расходов может быть выше указанной в договоре, так и ниже данной величины. При превышении заранее согласованной (индикативной) суммы прямых расходов из вознаграждения подрядчика производятся вычеты. В случае достижения подрядчиком экономии без ущерба для качества, ЕРСМ подрядчик получает бонус в размере части от такой экономии. Договором может предусматриваться «допустимый перерасход» - диапазон превышения фактических расходов над их индикативной величиной, в рамках которого вычеты из вознаграждения ЕРСМ-подрядчика не производятся, но и бонус не выплачивается. Ответственность подрядчика ограничена суммой его вознаграждения или частью такого вознаграждения, кроме случаев, когда неисполнение обязательств имеет место вследствие умысла или грубой неосторожности подрядчика. 

1.1.17 Базовый день – день, наступивший за 14 дней до последнего дня подачи конкурентных предложений.
1.1.18 Двухсторонний протокол переговоров – протокол, подписанный Заказчиком и участником переговоров, содержащий существенные условия предложения участника. Двухсторонний протокол является основанием для подписания указанным в п. 1.1.1 настоящей документации Заказчиком с Победителем переговоров договора на выполнение функций EPC-подрядчика или EPCM-подрядчика по строительству объекта.

2. Порядок проведения конкурентных переговоров. Инструкции по подготовке Предложений

2.1 Общий порядок проведения процедуры конкурентных переговоров

2.1.1 С учетом положений пункта 1.1.4 процедура конкурентных переговоров проводится в следующем порядке:

a) Публикация Приглашения к участию в конкурентных переговорах (в соответствии с п. 1.1.1);

b) Предоставление Документации по конкурентным переговорам
Документация можно получить на сайте Общества http://www.tgk13.ru/purchases/notices/;

c) Подготовка Участниками своих Предложений и разъяснение Заказчиком Документации по конкурентным переговорам, если необходимо;

d) Подача Предложений и их прием;

e) Проведение отборочного этапа оценки предложений;

f) Проведение переговоров с каждым из приглашенных Участников
(Время назначается дополнительно приглашением, направленным каждому Участнику, успешно прошедшему отборочный этап);
g) Подача окончательных предложений оферт (технико-коммерческих предложений), с учетом достигнутых в ходе переговоров договоренностей;

h) Оценка окончательных технико-коммерческих предложений;

i) Определение Победителя;

j) Подписание Договора.
2.1.2 Заказчик имеет право запросить Участников дать разъяснения или дополнения их Предложений, в том числе с представлением отсутствующих документов. 
2.1.3 В представляемых Участниками предложениях должны содержаться следующие документы:  

a) Письмо о подаче оферты по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в настоящей документации по конкурентным переговорам (подраздел 4.1);

b) Техническое предложение по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в настоящей документации (подраздел 4.2) по конкурентным переговорам с обязательным приложением к нему организационной схемы работы;
c) Протокол разногласий к проекту Договора по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в настоящей документации по конкурентным переговорам (подраздел 4.6).
2.1.4 Отборочная стадия оценки предложений.
1. В рамках отборочной стадии Конкурсная комиссия проверяет:

a) правильность оформления предложений и их соответствие требованиям настоящей документации по существу;

b) соответствие Участников переговоров требованиям настоящей документации;

c) соответствие технического предложения (технические характеристики предлагаемых работ и предлагаемые договорные условия) требованиям настоящей документации.

2. В рамках отборочной стадии Конкурсная комиссия может запросить Участников разъяснения или дополнения их предложений, в том числе представления отсутствующих документов. 

3. При проверке правильности оформления предложений Конкурсная комиссия вправе не обращать внимание на мелкие недочеты и погрешности, которые не влияют на существо предложения Участника переговоров. Конкурсная комиссия с письменного согласия Участника также может исправлять очевидные арифметические и грамматические ошибки.

4. По результатам проведения отборочной стадии Конкурсная комиссия имеет право отклонить предложения, которые не отвечают следующим отборочным критериям:
· Общая правоспособность;

· Репутация и опыт работы;
· Обеспеченность профессиональными кадрами;

· Специальная правоспособность (лицензии, возможность их получения при необходимости);

· Предложение приемлемой организационной структуры управления;

· Приемлемость технического предложения;

· Предоставление документов и сведений, требуемых конкурсной документацией;

· Соблюдение существенных требований к оформлению заявки.

2.1.5 Переговоры проводятся Заказчиком в отдельности с каждым из приглашенных Участников. Приглашение направляется Участникам, чьи заявки решением Конкурсной комиссии признаны соответствующими отборочным критериям. По решению Заказчика переговоры могут проводиться в один или несколько туров. Очередность переговоров устанавливает Заказчик.

2.1.6 При проведении переговоров Заказчик будет избегать раскрытия другим Участникам содержания полученных Предложений, а также хода и содержания переговоров, т.е.:

a) любые переговоры между Заказчиком и Участником носят конфиденциальный характер;

b) ни одна из сторон переговоров не раскрывает никакому другому лицу никакой технической, ценовой или иной рыночной информации, относящейся к этим переговорам, без согласия другой стороны.

2.1.7 На процедуру переговоров должны прибыть представители Участника, уполномоченные от его имени представлять интересы Участника в переговорах и заявлять окончательные для Участника условия исполнения Договора.

2.1.8 Все достигнутые в ходе переговоров договоренности между Участником и Заказчиком протоколируются, после чего протокол подписывается представителями обеих сторон.

2.1.9 После завершения переговоров Участники обязаны представить свои окончательные технико-коммерческие предложения (окончательные оферты) с учетом достигнутых в ходе переговоров договоренностей.

2.1.10 Срок действия предложений должен быть не менее 90 дней, со дня, следующего за датой окончания приема предложений (п. 2.2.5).

2.1.11 После получения Заказчиком окончательных технико-коммерческих предложений Участников осуществляется их оценка исходя из следующих критериев:

a) Надежность участника;

b) технологические и организационно-технические предложения по выполнению работ, график выполнения работ.
c) Коммерческая часть.

2.1.12 По результатам проведения оценки Предложений Участников (окончательной оферты) Заказчик сопоставляет Предложения и проводит их ранжирование. С участниками, подавшими наилучшие предложения, заказчик может провести переговоры в описанном выше порядке или сразу выбрать выигравшего участника.
2.2 Инструкции по подготовке и подачи Предложений

2.2.1 Каждый документ, входящий в Предложение, должен быть скреплен печатью Участника и подписан лицом, имеющим право в соответствии с законодательством Российской Федерации действовать от лица Участника без доверенности, или надлежащим образом уполномоченным им лицом на основании доверенности (далее — уполномоченного лица). В последнем случае оригинал доверенности прикладывается к Предложению. Данные требования не распространяются на нотариально заверенные копии документов.

2.2.2 Все документы, входящие в Предложение, должны быть подготовлены на русском языке. В случае если это невозможно, прикладывается перевод на русский язык (в специально оговоренных случаях — апостилированный).

2.2.3 Все суммы денежных средств в документах, входящих в Предложение, должны быть выражены в российских рублях.

2.2.4 Участники должны обеспечить доставку своих Предложений по адресу Заказчика в бумажном и электронном виде: 660021, г. Красноярск, ул. Бограда, 144 «А», 4 этаж, каб. 433. Розиной Юлии Викторовне, тел. 74-40-08.  

2.2.5 Заказчик заканчивает принимать Предложения в  10.00.ч по московскому времени 22.02.08г.

2.2.6 При необходимости Заказчик имеет право продлевать срок окончания приема Предложений, установленный в п. 2.2.5, с уведомлением об этом всех участников.

3. Требования к Участникам. Подтверждение соответствия предъявляемым требованиям

3.1 Требования к Участникам

3.1.1 Участвовать в данной процедуре конкурентных переговоров может любое юридическое лицо, отвечающие следующим требованиям:
3.1.2 Участник конкурентных переговоров должен обладать необходимыми профессиональными знаниями и опытом строительства генерирующих объектов в области гидро- либо теплоэнергетики, иметь финансовые возможности, обладать управленческой компетентностью, опытом и репутацией, а именно:

a) участник должен на протяжении последних 5 лет иметь опыт успешного выполнения (либо находящегося на выполнении на Базовый день) хотя бы одного контракта, аналогичного заключаемому по итогам конкурентных переговоров (EPC/EPCM-подрядчик, «под ключ») и объемом не менее 50% предлагаемой цены (в ценах, действующих на Базовый день). 

b) участник должен иметь команду опытных специалистов на ключевые должности в проекте, каждый из которых имеет за последние 5 лет опыт участия с такими же функциями хотя бы в одном проекте, аналогичному заключаемому по итогам конкурентных переговоров и объемом не менее 50% (величина должна быть определена в ходе исследований рынка перед подготовкой и объявлением конкурентных переговоров) предлагаемой цены (в ценах, действующих на Базовый день). К таким специалистам безусловно относятся:

· руководитель проекта (проект-менеджер);

· проектировщик - главный инженер проекта;
· ответственный менеджер по закупкам;
· главный технический менеджер (главный инженер по строительству);
· главный финансовый менеджер.
c) Вышеуказанные специалисты не могут меняться впоследствии без согласования с заказчиком.

3.1.3 Участник конкурентных переговоров должен обладать гражданской правоспособностью в полном объеме для заключения и исполнения Договора (должен быть зарегистрирован в установленном порядке и иметь соответствующие действующие лицензии на выполнение видов деятельности в рамках Договора, если действующим законодательством Российской Федерации предусмотрено лицензирование данных видов деятельности). Иностранные Участники конкурентных переговоров к моменту заключения договора должны представить обязательства по получению необходимых лицензий и разрешений, необходимых для заключения и исполнения Договора.

3.1.4 Участник конкурентных переговоров не должен являться неплатежеспособным или банкротом, находится в процессе ликвидации, на имущество Участника конкурентных переговоров в части, существенной для исполнения договора, не должен быть наложен арест, экономическая деятельность Участника конкурентных переговоров не должна быть приостановлена;

3.1.5 Участник конкурентных переговоров должен предложить требуемые финансовые гарантии выполнения им условий договора;

3.1.6 Участник конкурентных переговоров должен предложить организационную структуру управления и реализации проекта, которая решением конкурсной комиссии будет признана приемлемой. 
3.2 Требования к документам, подтверждающим соответствие Участника установленным требованиям

3.2.1 В связи с вышеизложенным Участник должен включить в состав Предложения следующие документы, подтверждающие его соответствие вышеуказанным требованиям:

a) Документы, подтверждающие регистрацию юридического лица по месту его нахождения (для российских юридических лиц — нотариально заверенную копию свидетельства о внесении записи об участнике в Единый государственный реестр юридических лиц. Свидетельство о внесении записи в ЕГРЮЛ должно быть выдано не более чем за 30 (тридцать) календарных дней до даты вскрытия конвертов с конкурентными предложениями, при этом при изменении даты вскрытия конвертов повторное получение Свидетельства о внесении записи в ЕГРЮЛ не осуществляется Для иностранных юридических лиц такими документами могут быть сертификат об инкорпорации (certificate of incorporation), выданный органом, осуществляющим регистрацию юридических лиц, при ,
 Сертификат о правовом статусе и финансовом положении компании (certificate of good stanging), - документ, выдаваемый, как правило, регистрирующим органом, подтверждающий статус лица, а также факт уплаты им налогов на момент выдачи сертификата; выписки из торговых реестров и т.п. В сложных случаях рекомендуется запрашивать у участников правовое заключение международно-признанных юридических фирм (legal opinion), в котором бы подтверждался статус компании. Если участник представлен одной из компаний холдинга, такой участник должен представить поручительство или иной аналогичный инструмент от головной или иной компании холдинга, владеющей значительными активами.);
b) Нотариально заверенные копии действующих лицензий на виды деятельности, связанные с выполнением Договора, вместе с приложениями, описывающими конкретные виды деятельности. 
c) Документы, определяющие порядок управления деятельностью юридического лица (для российских юридических лиц — нотариально заверенную копию устава в действующей редакции);

d) Заверенные участником копии документов (приказов, протоколов собрания учредителей о назначении руководителя и т.д.), подтверждающие полномочия лица, подписавшего конкурентное предложение, а также его право на заключение соответствующего Договора по результатам конкурентных переговоров;

e) Бухгалтерские отчеты и отчеты о движении денежных средств (для российских юридических лиц — копии балансов вместе с отчетами о прибылях и убытках за период 2005-2006 годы и на последнюю отчетную дату 2007 года);
f) В случае наличия: сертификаты соответствия на оборудование по ГОСТ Р, а также, желательно, сертификат ISO 9000 и/или EN29000 и сертификата добровольной системы сертификации.
g) Анкета участника по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.1;

h) Справка об опыте работы по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.2;

i) Справка об аналогичном договоре по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.3;

j) Справка о материально-технических ресурсах по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.4;

k) Справка о финансовых возможностях по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.6;

l) Справка о кадровых ресурсах по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.7;

m) Справка об участии в судебных разбирательствах по форме и в соответствии с инструкциями, приведенными в подразделе 5.8;

n) Справка, содержащая подробную информацию (сведения) о субподрядчиках, субпоставщиках, которых участник конкурентных переговоров планирует привлечь для осуществления работ, оказания услуг и поставки оборудования;

o) Подтверждение завода-изготовителя о готовности основного оборудования к поставке в установленный техническим заданием (приложение 1) срок.

p) Иные документы, которые, по мнению участника, подтверждают его соответствие установленным требованиям, с соответствующими комментариями, разъясняющими цель предоставления этих документов.

3.3 Участие в конкурентных переговорах генеральных подрядчиков

3.3.1 Принимать участие в переговорах и претендовать на победу могут генеральные подрядчики при условии соблюдения нижеприведенных требований.

3.3.2 Генеральный подрядчик должен доказать Заказчику, что каждый из привлекаемых им субподрядчиков:

a) осведомлен о привлечении его в качестве субподрядчика;

b) согласен с выделяемым ему перечнем, объемами, сроками и стоимостью выполнения работ;

c) отвечает требованиям настоящей документации по конкурентным переговорам;
d) Генеральный подрядчик также должен доказать Заказчику, что у него имеется продуманная схема управления проектом и субподрядчиками. 

3.3.3 Любая организация может являться субподрядчиком у произвольного числа генеральных подрядчиков.

3.3.4 Каждый генеральный подрядчик может подать только одну заявку на участие в конкурентных переговорах и не может быть субподрядчиком у других генеральных подрядчиков. В случае невыполнения этих требований заявки с участием таких организаций могут быть отклонены без рассмотрения по существу. 

3.3.5 В связи с вышеизложенным генеральный подрядчик готовит заявку с учетом следующих дополнительных требований:

a) в заявку включается письмо от имени каждого субподрядчика (оригинал; составляется в произвольной форме), подтверждающего его согласие на привлечение в качестве субподрядчика, с указанием объема и стоимости возлагаемых на него работ, а также сроков выполнения работ;

b) заявка должна включать сведения, подтверждающие соответствие каждого субподрядчика установленным требованиям;

c) заявка дополнительно должна включать сведения о распределении объемов работ между генеральным подрядчиком и субподрядчиками по установленной в настоящей Документации форме (План распределения объемов выполнения работ между генеральным подрядчиком и субподрядчиками ).

3.4 Участие в переговорах коллективных участников

3.4.1 Если предложение подается коллективным участником, дополнительно должны быть выполнены нижеприведенные требования.

3.4.2 Каждая организация, входящая в состав коллективного участника, должна отвечать требованиям настоящей документации (раздел 3).

3.4.3 Организации, представляющие коллективного участника, заключают между собой соглашение, соответствующее нормам Гражданского кодекса РФ, и отвечающее следующим требованиям:

a) в соглашении должны быть четко определены права и обязанности сторон как в рамках участия в переговорах, так и в рамках исполнения Договора;

b) в соглашении должно быть приведено четкое распределение объемов и стоимости выполняемых каждой организацией, а также сроков выполнения работ;

c) в соглашении должен быть определен лидер, который в дальнейшем представляет интересы каждой из организаций, входящих в коллективного участника, во взаимоотношениях с Заказчиком;

d) в соглашении должна быть установлена субсидиарная ответственность каждой организации по обязательствам, связанным с участием в переговорах, и солидарная ответственность за своевременное и полное исполнение Договора;

e) соглашением должно быть предусмотрено, что все операции по выполнению Договора в целом, включая платежи, совершаются исключительно с лидером, однако, по желанию Заказчика или по его инициативе, данная схема может быть изменена.

3.4.4 Любая организация может входить только в одного коллективного участника и не имеет права принимать участие в переговорах самостоятельно.

3.4.5 Организация, входящая в состав к.-л. коллективного участника, не имеет права принимать участие в переговорах в качестве генерального подрядчика или субподрядчиков (подраздел 3.2.1a)). В случае невыполнения этих требований заявки с участием таких организаций будут отклонены без рассмотрения по существу.

3.4.6 В связи с вышеизложенным коллективный участник готовит предложение с учетом следующих дополнительных требований:

a) предложение должно включать сведения, подтверждающие соответствие каждой организации, составляющей коллективного участника, установленным требованиям

b) предложение подготавливается и подается лидером от своего имени со ссылкой на то, что он представляет интересы коллективного участника;

c) в состав предложения дополнительно включается нотариально заверенная копия соглашения между организациями, составляющими коллективного участника;

d) предложение дополнительно должно включать сведения о распределении объемов работ между организациями, составляющими коллективного участника, по установленной в настоящей документации форме.

3.4.7 При оценке количественных параметров деятельности членов объединения эти параметры суммируются. Не подлежащие суммированию показатели должны быть в наличии хотя бы у одного члена объединения.

3.4.8 Предложение, которое подает коллективный участник, может быть отклонено, если в процессе проведения процедуры переговоров выяснится, что из состава коллективного участника вышла одна или несколько организаций, а оставшиеся организации, с точки зрения Заказчика, не способны самостоятельно выполнить Договор.

3.4.9 Заказчик имеет право на одностороннее расторжение Договора, если из состава коллективного участника вышла одна или несколько организаций.

3.5 Альтернативные предложения

3.5.1 Участник помимо основного предложения вправе подготовить и подать одно альтернативное предложение, касающееся отдельных элементов основного технико-коммерческого предложения.

3.5.2 Альтернативные предложения могут касаться следующих аспектов: 
· Технических;

· Состава основного оборудования (технические характеристики, изготовитель;

· Концепции выполнения работ по EPC-модели (при условии, что в основном предложении подается заявка по модели ЕРСМ).

3.5.3 Альтернативные предложения, по сути отличающиеся от основного только ценой, рассматриваться не будут.

3.5.4 Альтернативное предложение должно быть ясно выделено в составе заявки (указываются те пункты, разделы и т.д. основного предложения, вместо которых предлагаются альтернативные).

3.5.5 При значительном объеме альтернативное предложение может быть подготовлено в соответствии с общими требованиями, изложенными в подразделе 3 с соблюдением, по мере возможности, форм, приведенных в разделе 4 или аналогичных. Тогда альтернативное предложение и его копии следует запечатать в конверты, дополнительно обозначив на этих конвертах: «Альтернативное предложение №… (указать номер альтернативного предложения)» и «Копия альтернативного предложения №… (указать номер альтернативного предложения)». Эти конверты помещаются в один внешний конверт вместе с Конкурентным предложением и ее копиями.

3.5.6 В альтернативном предложении не следует дублировать документы, подтверждающие соответствие участника переговоров установленным требованиям (подраздел 4.1).

3.6 Обеспечение исполнения обязательств Участника переговоров в форме банковской гарантии

3.6.1 Участник в составе своего предложения представляет обеспечение исполнения обязательств, связанных с участием в переговорах, на сумму 2% от предлагаемой Участником цены Договора (с учетом налогов).

3.6.2 Обеспечение исполнения обязательств Участника переговоров должно иметь форму банковской гарантии, составленной с учетом требований статей 368—378 Гражданского кодекса РФ и следующих условий:

- Банковская гарантия должна быть безотзывной.
- Сумма банковской гарантии должна быть выражена в российских рублях. 

- Банковская гарантия должна действовать в течение срока действия предложения  плюс 10 дней календарных дней.

- Бенефициаром в банковской гарантии должен быть указан заказчик, принципалом — участник, гарантом — банк, выдавший банковскую гарантию.

- В банковской гарантии должно быть предусмотрено безусловное право заказчика на истребование суммы банковской гарантии полностью или частично в следующих случаях:

a) изменения или отзыва предложения в течение срока его действия (пункт 2.1.9) после истечения срока окончания приема предложений (пункт 2.2.5);

b) предоставления заведомо ложных сведений или намеренного искажения информации или документов, приведенных в составе предложения;

c) отказа Победителя переговоров заключить Договор в установленном настоящей документацией порядке.

- В банковской гарантии должно быть предусмотрено, что для истребования суммы обеспечения Заказчик направляет гаранту только письменное требование и оригинал банковской гарантии.

- Платеж по банковской гарантии должен быть осуществлен в течение 5 рабочих дней после обращения бенефициара.

- В банковской гарантии не должно быть условий или требований, противоречащих вышеизложенному или делающих вышеизложенное неисполнимым.

3.6.3 Банковская гарантия должна быть выдана банком, страховой компанией или иной кредитной организацией, о которой достоверно известно, что она не является убыточной, банкротом, не находится под внешним управлением или ее лицензия не приостановлена полностью или частично.

3.6.4 Победителю переговоров банковскую гарантию возвращают в момент подписания им Договора. Остальным Участникам переговоров банковская гарантия возвращается (по их запросам) в течение 10 рабочих дней после подписания Договора, объявления процедуры переговоров несостоявшейся или истечения срока действия предложения (в зависимости от того, что наступит ранее).

3.6.5 Банковская гарантия может быть предъявлена банку-гаранту для выплаты суммы обеспечения исполнения обязательств по решению заказчика в случае нарушения участником переговоров своих обязательств (подпункт 3.6.1).

3.6.6 Непредставление обеспечения обязательств Участника конкурентных переговоров может являться основанием для отклонения предложения.

4. Образцы основных форм документов, включаемых в Предложение

4.1 Письмо об участии в конкурентных переговорах (форма 1)

начало формы

«_____»_______________ года

№________________________

Уважаемые господа!

________________________________________________________________________,

(полное наименование Участника с указанием организационно-правовой формы)

зарегистрированное по адресу:

________________________________________________________________________,

(юридический адрес Участника)

выражает свою заинтересованность в участии в открытых конкурентных переговорах по выбору генерального подрядчика на выполнение работ по строительству энергоблока №2 Красноярской ТЭЦ-3 (далее — Объект) на основе модели ЕРСМ для нужд ОАО «Енисейская ТГК (ТГК-13)»

на условиях и в соответствии с Техническим предложением, Графиком выполнения работ, Сводной таблицей стоимости работ и Графиком оплаты выполнения работ, являющимися неотъемлемыми приложениями к настоящему письму и составляющими вместе с настоящим письмом Конкурентное предложение, на общую сумму

	Вознаграждение ЕРСМ-подрядчика без НДС, руб.
	___________________________________

(итоговая стоимость, рублей, без НДС)

	кроме того НДС, руб.
	___________________________________

(НДС по итоговой стоимости, рублей)

	итого с НДС, руб.
	___________________________________

(полная итоговая стоимость, рублей, с НДС)

	Индикативная стоимость прямых расходов без НДС, руб.
	___________________________________

(итоговая стоимость, рублей, без НДС)

	кроме того НДС, руб.
	___________________________________

(НДС по итоговой стоимости, рублей)

	итого с НДС, руб.
	___________________________________

(полная итоговая стоимость, рублей, с НДС)

	Итоговая цена заявки (сумма вознаграждения и индикативной стоимости прямых расходов, без НДС, руб.
	___________________________________

(итоговая стоимость, рублей, без НДС)

	кроме того НДС, руб.
	___________________________________

(НДС по итоговой стоимости, рублей)

	итого с НДС, руб.
	___________________________________

(полная итоговая стоимость, рублей, с НДС)


Конкурентное предложение сопровождается ____ (указать количество) альтернативными предложениями (опционами, предлагаемыми нами на ваш выбор) по следующим элементам Конкурентных предложений: ____ (указать). При этом:

· альтернативное предложение №1, суть которого изложена в п.п.______ на страницах _____ Конкурентного предложения (увеличивает/уменьшает — нужное указать) итоговую цену заявки по основному предложению на ____ (____)_________________(цифрами и прописью, валюта);

· альтернативное предложение №2, суть которого изложена в п.п.______ на страницах _____ Конкурентного предложения (увеличивает/уменьшает — нужное указать) итоговую цену заявки по основному предложению на ____ (____)_________________(цифрами и прописью, валюта);

… и т.д.»
Настоящее Предложение имеет правовой статус оферты и действует до «____»_______________________года.

Настоящее Предложение дополняется следующими документами:

1. Техническое предложение на выполнение работ (форма 2) - на ____ л ;

2. График выполнения работ (форма 3)— на ____ л;

3. Сводная таблица стоимости (форма 4) — на ____ л;

4. график оплаты выполнения работ (форма 5)— на ____ л;

5. протокол разногласий по проекту договора (форма 6) – на__ л;

6. Документы, подтверждающие соответствие Участника конкурентных переговоров установленным требованиям — на ____ л.

____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)
конец формы

Инструкции:

1. Письмо следует оформить на официальном бланке Участника конкурентных переговоров Участник конкурентных переговоров присваивает письму дату и номер в соответствии с принятыми у него правилами документооборота.

2. Участник конкурентных переговоров должен указать свое полное наименование (с указанием организационно-правовой формы) и юридический адрес.

3. Участник конкурентных переговоров должен указать стоимость выполнения работ цифрами и словами, в рублях, раздельно без НДС, величину НДС и вместе с НДС в соответствии со Сводной таблицей стоимости работ (подраздел 4.4, графа «ИТОГО»). Цену следует указывать в формате ХХХ ХХХ ХХХ,ХХ руб., например: «1 234 567,89 руб. (Один миллион двести тридцать четыре тысячи пятьсот шестьдесят семь руб. восемьдесят девять коп.)».

4. Участник конкурентных переговоров должен указать срок действия Заявки на участие в конкурентных переговорах согласно требованиям подпункта 2.1.9.

5. Участник конкурентных переговоров должен перечислить и указать объем каждого из прилагаемых к письму о подаче оферты документов, определяющих суть технико-коммерческого предложения Участника конкурентных переговоров.

6. Письмо должно быть подписано и скреплено печатью 

4.2 Техническое предложение на выполнение работ (форма 2)

4.2.1 Форма Технического предложения на выполнение работ

начало формы

Приложение 1 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Техническое предложение на выполнение работ

Наименование и адрес Участника конкурентных переговоров: ___________________
(Здесь Участник конкурентных переговоров в свободной форме приводит свое техническое предложение, опираясь на проект Технического задания на выполнение работ в соответствии с требованиями приложения 1 и 2.

В составе технического предложения нужно отдельно выделить организационную структуру управления).

____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

4.2.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты, приложением к которому является данное техническое предложение.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. В техническом предложении описываются все позиции приложения 1 с учетом предлагаемых условий Договора (приложение 2). Участник конкурентных переговоров вправе указать, что он согласен на техническое задание, за исключением (если они есть) таких-то изменений (и указать их).
4. Техническое предложение по работам будет служить основой для подготовки приложения №1 к Договору. В этой связи в целях снижения общих затрат сил и времени Заказчика и Участника конкурентных переговоров на подготовку Договора данное предложение следует подготовить так, чтобы ее можно было с минимальными изменениями включить в Договор.
4.3 График выполнения работ (форма 3)
4.3.1 Форма Графика выполнения работ

начало формы

Приложение 2 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

График выполнения работ

Наименование и адрес Участника конкурентных переговоров: ___________________
Начало выполнения работ: «___»____________________года.

Окончание выполнения работ: «___»____________________года.

	№ п/п
	Наименование этапа
	График выполнения, в неделях с момента подписания Договора

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	…

	1. 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

4.3.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров указывает дату и номер конкурентного предложения в соответствии с письмом о подаче оферты (подраздел 4.1).

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. В данном Графике выполнения работ приводятся расчетные сроки выполнения всех видов работ в рамках Договора, перечисленных в Сводной таблице стоимости работ (подраздел 4.4).

4. Для указания сроков против каждого этапа / подэтапа следует указать какой-либо знак или затемнить соответствующее число граф, например:

	№ п/п
	Наименование этапа
	График выполнения, в неделях с момента подписания Договора

	
	
	…
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	…

	…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. 
	Работа 3
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.1 
	Работа 3.1
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2 
	Поставка 3.2
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.3 
	Работа 3.3
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5. График может быть также подготовлен с использованием программного обеспечения управления проектами (типа Microsoft Project и т.п.).

6. График выполнения работ будет служить основой для подготовки приложения №3 к Договору. В этой связи в целях снижения общих затрат сил и времени Заказчика и Участника конкурентных переговоров на подготовку Договора данный График выполнения работ следует подготовить так, чтобы его можно было с минимальными изменениями включить в Договор.

4.4 Сводная таблица стоимости работ (форма 3)

4.4.1 Форма Сводной таблицы стоимости работ

начало формы

Приложение 3 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Сводная таблица стоимости работ

Наименование и адрес Участника конкурентных переговоров: ___________________
В ценах на момент подачи Конкурентного предложения заявки: «___»_________года

	№ п/п
	Вид работ
	Ед. изм.
	Кол-во
	Индикативная единичная расценка, руб. (без НДС)
	Вознаграждение ЕРСМ-подрядчика (без НДС)
	Общая стоимость, руб. (без НДС)

	1.
	ПИР
	
	
	
	
	

	2.
	Управление проектом
	
	
	
	
	

	3.

3.1

3.2

3.3

3.4

3.5

3.6
	Оборудование (с разбивкой по группам и видам):

Котлоагрегат со вспомогат. оборудованием

Турбина и генератор

АСУТП

Топливоподача

Золоулавливающая установка

Электротехническое оборудование
	
	
	
	
	

	4.
	Строительно-монтажные работы
	
	
	
	
	

	5.
	Пуско-наладочные работы
	
	
	
	
	

	6.
	страхование
	
	
	
	
	

	7.
	Удельные капитальные вложения на кВт вводимой мощности 
	
	
	
	
	

	ИТОГО без НДС, руб.
	х
	
	

	НДС, руб.
	х
	
	

	ИТОГО с НДС, руб.
	х
	
	


____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

4.4.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты, приложением к которому является данное коммерческое предложение.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Участник конкурентных переговоров указывает дату, на которую он рассчитывал Сводную таблицу стоимости работ.

4. В Сводной таблице стоимости работ приводятся соответственно наименование выполняемых работ, единица измерения объема работ, объем работ в указанных единицах измерения, единичная расценка и общая стоимость выполнения работ, полученная путем умножения объема работ на единичную расценку. Также могут быть приведены примечания и комментарии.

4.5 График оплаты выполнения работ (форма 4)

4.5.1 Форма графика оплаты выполнения работ

начало формы

Приложение 4 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

График оплаты выполнения работ

Наименование и адрес Участника конкурентных переговоров: __________________

	№ п/п
	Наименование этапа
	Номер этапа в графике выполнения работ (приложение №3 к Договору)
	Срок платежа
	Сумма платежа, руб. (с НДС)

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	

	ИТОГО общая сумма, руб. с НДС
	х
	х
	


____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

4.5.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров указывает дату и номер конкурентного предложения заявки в соответствии с письмом о подаче оферты (подраздел 4.1).

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. График выполнения работ должен быть подготовлен на основе Графика выполнения работ (приложение №3 к Договору) и должен содержать ссылки на отдельные этапы / подэтапы, предусмотренные этим Графиком (подраздел 4.3).

4. График выполнения работ будет служить основой для подготовки приложения №6 к Договору. В этой связи в целях снижения общих затрат сил и времени Заказчика и Участника конкурентных переговоров на подготовку Договора данный График выполнения работ следует подготовить так, чтобы его можно было с минимальными изменениями включить в Договор.

4.6 Протокол разногласий по проекту Договора (форма 5)

4.6.1 Форма Протокола разногласий по проекту Договора

начало формы

Приложение 5 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Протокол разногласий к проекту Договора по модели ЕРСМ 
Наименование и адрес Участника конкурентных переговоров: __________________

«Обязательные» условия Договора

	№ п/п
	№ пункта проекта Договора (раздел 3)
	Исходные формулировки
	Предложения Участника конкурентных переговоров
	Примечания, обоснование

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	


«Желательные» условия Договора

	№ п/п
	№ пункта проекта Договора (раздел 3)
	Исходные формулировки
	Предложения Участника конкурентных переговоров
	Примечания, обоснование

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	


____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

4.6.2 Инструкции по заполнению Протокола разногласий по проекту Договора

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты, приложением к которому является данное техническое предложение.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма заполняется как в случае наличия у Участника конкурентных переговоров требований или предложений по изменению проекта Договора (приложение 2), так и в случае отсутствия таких требований или предложений; в последнем случае в таблицах приводятся слова «Согласны с предложенным проектом Договора». 

4. В случае наличия у Участника конкурентных переговоров предложений по внесению изменений в проект Договора, Участник конкурентных переговоров должен представить в составе своего Конкурентного предложения данный протокол разногласий. В подготовленном протоколе разногласий Участник конкурентных предложений должен четко разделить обязательные и желательные для него условия Договора. «Обязательными» здесь считаются предложения и условия, в случае непринятия которых он откажется подписать Договор. «Желательными» здесь считаются предложения по условиям Договора, которые он предлагает на рассмотрение Организатора конкурентных переговоров, но отклонение которых Организатором конкурентных переговоров не повлечет отказа Участника конкурентных переговоров от подписания Договора в случае признания его Победителем переговоров.

5. Участнику конкурентных переговоров следует внимательно изучить проект договора и в данном протоколе разногласий указать те цифры, параметры, формулировки и т.п., которые в исходном проекте договора Организатор оставил пропущенными для заполнения участником. 

6. Заказчик оставляет за собой право рассмотреть и принять перед подписанием Договора предложения и дополнительные (не носящие принципиального характера) изменения к Договору. В случае, если стороны не придут к соглашению об этих изменениях, стороны будут обязаны подписать Договор на условиях, изложенных в настоящей Документации по конкурентным переговорам и конкурентном предложении Победителя переговоров.

7. В любом случае Участник Конкурентных переговоров должен иметь в виду что:

a) если какое-либо из обязательных Договорных предложений и условий, выдвинутых Участником, будет неприемлемо для Организатора конкурентных переговоров, такое конкурентное предложение будет отклонено независимо от содержания технико-коммерческих предложений;

b) в любом случае, предоставление Участником конкурентных переговоров протокола разногласий по подготовленному Заказчиком исходному проекту Договора не лишает Участника переговоров и Заказчика права обсуждать эти условия и изменять их в процессе преддоговорных переговоров для достижения соглашения в отношении изменения этих условий.

5. Образцы документов, подтверждающих квалификацию участника конкурентных переговоров и его ресурсные возможности

5.1 Анкета участника конкурентных переговоров
5.1.1 Форма анкеты

начало формы

Приложение 6 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Анкета участника КОНКУРЕНТНЫХ ПЕРЕГОВОРОВ
Номер и название лота:
____________________________________

	№ п/п
	Наименование
	Сведения об участнике конкурентных переговоров

	1. 
	Организационно-правовая форма и фирменное наименование участника конкурентных переговоров
	

	2. 
	Учредители (перечислить наименования и организационно-правовую форму или Ф.И.О. всех учредителей, чья доля в уставном капитале превышает 10%)
	

	3. 
	Свидетельство о внесении в Единый государственный реестр юридических лиц (дата и номер, кем выдано)
	

	4. 
	ИНН участника конкурентных переговоров
	

	5. 
	Юридический адрес
	

	6. 
	Почтовый адрес
	

	7. 
	Филиалы: перечислить наименования и почтовые адреса
	

	8. 
	Банковские реквизиты (наименование и адрес банка, номер расчетного счета участника конкурентных переговоров в банке, телефоны банка, прочие банковские реквизиты)
	

	9. 
	Телефоны участника конкурентных переговоров (с указанием кода города)
	

	10. 
	Факс участника конкурентных переговоров (с указанием кода города)
	

	11. 
	Адрес электронной почты участника конкурентных переговоров
	

	12. 
	Фамилия, Имя и Отчество руководителя участника конкурентных переговоров, имеющего право подписи согласно учредительным документам участника переговоров, с указанием должности и контактного телефона
	

	13. 
	Фамилия, Имя и Отчество ответственного лица участника переговров с указанием должности и контактного телефона
	


___________________________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.1.2 Инструкции по заполнению

1. Участник переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данная Анкета.
2. Участники конкурентных переговоров должны заполнить приведенную выше таблицу по всем позициям. В случае отсутствия каких-либо данных указать слово «нет».

3. В графе 8 «Банковские реквизиты…» указываются реквизиты, которые будут использованы при заключении Договора.

4. Анкета участника должна быть подписана и скреплена печатью.
5.2 Справка об опыте работы

5.2.1 Форма справки

начало формы

Приложение 7 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника конкурентных переговоров:
_________________________ 
Номер и название лота:
__________________________________

Справка о доходах участника по основному виду деятельности

	Год
	Общая сумма доходов по основному виду деятельности за год, млн. руб.

	2002
	

	2003
	

	2004
	

	2005
	

	2006 г.
	

	Текущий период 
	


Справка о перечне и объемах выполнения аналогичных договоров

	Год
	Число аналогичных договоров
	Из них завершено
	Общая сумма собственных работ по договорам, (млн. руб.)
	Валюты оплаты и курс пересчета для каждой валюты 

	2002
	
	
	
	

	2003
	
	
	
	

	2004
	
	
	
	

	2005
	
	
	
	

	2006 г.
	
	
	
	

	Текущий период
	
	
	
	


Приложения:

1. Сведения об аналогичном договоре с ____________ [указать] и т.д…

___________________________

(подпись, М.П.)__________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.2.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данные Справка об опыте работы.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма заполняется отдельно по каждому лоту, на которые участник подает заявку на участие в конкурентных переговорах.

4. Участник указывает собственные объемы работ по аналогичным договорам: сопоставимым с Договором (приложение 2) и Техническим заданием (приложение 1), а также договорам, по которым будет оцениваться его квалификация.

5. В случае если оплата по указанным договорам производилась в валюте, то участник конкурентных переговоров должен указать сумму в российских рублях, исходя из среднегодового курса этой валюты. При этом участник переговоров должен указать среднегодовой курс этой валюты, которым он руководствовался для пересчета.

6. Участник конкурентных переговоров приводит в конце формы перечень Сведений об аналогичном договоре (подраздел 5.3).

7. Справка об опыте работы должны быть подписаны и скреплены печатью.
8. Участникам рекомендуется прилагать дополнительную информацию, как-то: рекомендательные письма от заказчиков для которых участник выполнял проекты, фотографии выполненных объектов и т.п.
5.3 Справка об аналогичном договоре

5.3.1 Форма справки

начало формы

Приложение 8 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника конкурентных переговоров:
_________________________

Номер и название лота:
__________________________________

Справка об аналогичном договоре 

	№ п/п
	Наименование
	Характеристика договора

	1. 
	Наименование, дата и номер договора
	

	2. 
	Наименование заказчика
	

	3. 
	Адрес заказчика
	

	4. 
	Телефон ответственного представителя заказчика
	

	5. 
	Факс заказчика
	

	6. 
	Характер, особенности и объем работ в натуральном выражении
	[указать характер, особенности и объем работ в натуральном выражении, вид оборудования, объем поставок, место проведения работ и тому подобное] 

	7. 
	Особые требования заказчика, особые условия договора
	

	8. 
	Роль в осуществлении договора
	[выбрать: единственный исполнитель, генеральный подрядчик или субподрядчик, поставщик] 

	9. 
	Общая стоимость договора

(в валюте договора на дату завершения; по текущим договорам — на дату заключения)
	

	9.1 
	в том числе стоимость поставок, работ или услуг, выполненных собственными силами, в руб.
	

	9.2 
	в том числе стоимость поставок, работ или услуг, выполненных собственными силами, в % от общей стоимости договора
	

	9.3 
	Эквивалент общей стоимости договора в рублях (по текущему курсу)
	

	9.4 
	Эквивалент общей стоимости договора в долларах США (по текущему курсу ЦБ )
	

	10. 
	Дата завершения поставок, работ и услуг по договору
	

	11. 
	Срок выполнения договора, месяцев
	


___________________________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.3.2 Инструкции по заполнению

1. Участник должен заполнить данную форму для каждого из заявленных аналогичных договоров (Справка об опыте работы, подраздел 5.2).

2. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данные Справка об аналогичном договоре.

3. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

4. Данная форма заполняется отдельно по каждому лоту, на которые участник подает заявку на участие в переговорах.

5. Более подробные сведения о договоре, отзывы и рекомендательные письма заказчика и т.п. по желанию участника прикладываются к данной форме.

6. Справка об аналогичном договоре (по каждому договору) должны быть подписаны и скреплены печатью.

5.4 Справка о материально-технических ресурсах

5.4.1 Форма справки

начало формы

Приложение 9 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника конкурентных переговоров:
_________________________

Номер и название лота:
__________________________________

Справка о материально-технических И ИНЫХ ресурсах

	№

п/п
	Наименование
	Местонахождение
	Право собственности или иное право (хозяйственного ведения, оперативного управления)
	Предназначение (с точки зрения выполнения Договора)
	Состояние

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	


___________________________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.4.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данная Справка о материально-технических ресурсах.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма заполняется отдельно по каждому лоту, на которые участник подает заявку на участие в переговорах.

4. В данной справке перечисляются материально-технические и иные ресурсы, которые участник конкурентных переговоров считает ключевыми и планирует использовать в ходе выполнения Договора (склады, транспортные средства, средства обеспечения условий хранения продукции в процессе перевозки, техника, средства связи, компьютерной обработки данных и тому подобное).

5. Справка о материально-технических ресурсах (по каждому договору) должны быть подписаны и скреплены печатью.

5.5 Справка о возможностях по послегарантийному техническому обслуживанию и ремонту, оказанию сопутствующих услуг
5.5.1 Форма справки

начало формы

Приложение 10 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника конкурентных переговоров:
_________________________

Номер и название лота:
__________________________________

Справка о возможностях по ПОСЛЕГАРАНТИЙНОМУ техническому обслуживанию и ремонту, оказанию сопутствующих услуг
1. НЕОБХОДИМОСТЬ И Возможности по техническому обслуживанию оборудования

[Здесь описываются необходимые операции по послегарантийному по техническому обслуживанию оборудования, их периодичность и возможности участника конкурентных переговоров по техническому обслуживанию оборудования, в том числе:

· Перечень видов оборудования, которые могут обслуживаться силами участника конкурентных переговоров

· Поставки необходимых запчастей, материалов, комплектующих;

· Указание на возможные объемы обслуживаемого оборудования силами участника переговоров;

· Характеристика количества и квалификации обслуживающего персонала участника переговоров;

· Характеристика применяемых технологий, методов и приемов технического обслуживания оборудования;

· Характеристика применяемого оборудования, инструментов и приспособлений, используемых для технического обслуживания оборудования, их местонахождение и состояние.]
· Стоимость, сложившаяся сейчас по соответствующим видам технического обслуживания и прогнозы по ее изменению в будушем 

2. Возможности по ремонту оборудования

[Здесь описываются возможности участника конкурентных переговоров по ремонту оборудования, в том числе:

· Перечень видов оборудования, которые могут ремонтироваться силами участника конкурентных переговоров;

· Указание на возможные объемы выполняемого ремонта силами участника конкурентных переговоров;

· Характеристика количества и квалификации ремонтного персонала участника переговоров;

· Характеристика применяемых технологий, методов и приемов ремонта оборудования;

· Характеристика применяемого оборудования, инструментов и приспособлений, используемых для ремонта оборудования, их местонахождение и состояние.] 

3. Возможности по оказанию сопутствующих услуг

[Здесь описываются возможности участника переговров по оказанию сопутствующих услуг, в том числе:

· Перечень сопутствующих услуг, которые могут быть оказаны силами участника переговоров;

· Указание на возможные объемы услуг, оказываемые силами участника конкурентных переговоров;

· Характеристика количества и квалификации персонала участника конкурентных переговоров, привлекаемого в процесс оказания услуг;

· Характеристика применяемых технологий, методов и приемов для оказания сопутствующих услуг;

· Характеристика применяемого оборудования, инструментов и приспособлений, используемых для оказания сопутствующих услуг, их местонахождение и состояние.] 

___________________________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.5.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данная Справка о возможностях по послегарантийному техническому обслуживанию и ремонту, оказанию сопутствующих услуг.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма заполняется отдельно по каждому лоту, на которые участник подает заявку на участие в конкурентных переговорах.

4. Участник описывает свои возможности раздельно в отношении технического обслуживания и ремонта поставленного оборудования, оказания соответствующих услуг.

5. В отношении каждого вида работ и услуг следует в произвольной форме указать соответствующие сведения по примерной структуре, приведенной в форме. Объем сведений должен быть достаточным для того, чтобы организатор конкурентных переговоров смог бы оценить соответствующие возможности участника конкурентных переговоров.
6. ВНИМАНИЕ! Данная справка предназначена для ознакомления Организатора конкурентных переговоров с последствиями выбора того или иного оборудования в послегарантийный период, т.е. все цены, указанные здесь, В ЦЕНУ КОНКУРЕНТНОГО ПРЕДЛОЖЕНИЯ входить не должны.
7. Справка о возможностях по послегарантийному техническому обслуживанию и ремонту, оказанию сопутствующих услуг должна быть подписана и скреплена печатью.

5.6 Справка о финансовых возможностях

5.6.1 Форма справки

начало формы

Приложение 11 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника конкурентных переговоров __________________________

Номер и название лота:
__________________________________

Справка о финансовых возможностях: Данные о доходах и расходах (Profit and loss statement; income statement; statement of earnings) за период _________

	№ п/п
	Наименование показателя
	Сумма, в тыс. денежных единиц, за год

	1.
	Выручка от реализации (Net sales)
	Ф №2 стр.010 гр.3

	2.
	Себестоимость реализации (Cost of sales)
	Ф №2 стр.020 гр.3

	3.
	Валовая прибыль (Gross income)
	поз.1 - поз.2

	4.
	Балансовая прибыль (Operating income)
	Ф №2 стр.140 гр.3

	5.
	Чистая прибыль (Net income)
	Ф №2 стр.190 гр.3

	6.
	Уровень платежеспособности
	

	6.1.
	Движение денежных средств

Остаток на начало года

Получено денежных средств

Остаток на конец года
	Ф №4 [стр. 010, стр. 020, стр. 120, стр. 260] гр.3

«+»; « - »

(для российских организаций)

	6.2.
	Коэффициент ликвидности (отношение денежных средств к краткосрочным обязательствам)
	Ф №1 [(сумма стр.250+260), (сумма стр.610+620)] гр.4


___________________________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.6.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данная Справка о финансовых возможностях.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма должна быть приведена отдельно за 2003, 2004, 2005 и 2006 годы.

4. Данная форма заполняется в одном комплекте на все лоты, на которые участник подает заявку на участие в конкурентных переговорах.

5. Обозначения:

a) «Ф №№1, 2, 3» — номер соответствующей формы бухгалтерской отчетности;

b) «стр.» — код строки формы отчетности;

c) «гр.» — графы форм отчетности.

6. Участникам конкурентных переговоров при заполнении данной таблицы следует использовать формы действующей в России бухгалтерской отчетности по указанным в таблице позициям и годам.

7. Иностранные фирмы (партнеры по консорциуму) заполняют предлагаемую форму по ежегодной отчетности по формам, рекомендованным Международным Комитетом бухгалтерских стандартов по требуемым для оценки позициям.

8. Форма  должна быть подписана и скреплена печатью.

5.7 Справка о кадровых ресурсах

5.7.1 Форма справки

начало формы

Приложение 12 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника к конкурентных переговоров:
_________________________

Номер и название лота:
__________________________________

Справка о кадровых ресурсах
часть 1 . Менеджмент
	№
п/п
	Фамилия, имя, отчество специалиста
	Образование (какое учебное заведение окончил, год окончания, полученная специальность)
	Должность / функция в проекте
	Стаж работы в данной или аналогичной должности, лет

	Руководящее звено (руководитель и его заместители, главный бухгалтер, главный экономист, главный юрист)

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	

	Ключевые специалисты, привлекаемые к исполнению Договора (в том числе специалисты по производству продукции, по монтажу и наладке, по техническому обслуживанию и ремонту)

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	

	Прочий персонал 

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	


часть 2  Совет Директоров и иные лица, влияющие на принятие решений
	№
п/п
	Фамилия, имя, отчество лица
	Образование (какое учебное заведение окончил, год окончания, полученная специальность)
	Статус (член совета директоров, голосующий акционер и т.д.)
	Стаж в управлении компанией

	Руководящее звено (руководитель и его заместители, главный бухгалтер, главный экономист, главный юрист)

	3. 
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	

	…
	
	
	
	


__________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.7.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данная Справка о кадровых ресурсах.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма заполняется отдельно по каждому лоту, на которые участник подает заявку на участие в конкурентных переговоров.

4. В данной справке перечисляются работники, которые будут непосредственно привлечены участником конкурентных переговоров в ходе выполнения Договора.
5. К данной справке подлежат приложению копии документов об образовании, возрасте, предыдущих местах работы для высшего менеджмента и ключевого персонала.
6. По разделу «прочий персонал» можно не заполнять данные по образованию и стажу работы, или же можно ограничиться указанием общего числа работников данной категории.

7. Справка о кадровых ресурсах должна быть подписана и скреплена печатью.
8. В части 2 Участник предоставляет информацию о лицах, влияющих на принятие решений (об акционерах, иных учредителях, владельцах, в составе правления, совета директоров)
5.8 Справка об участии в судебных разбирательствах

5.8.1 Форма справки 

начало формы

Приложение 13 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Наименование участника конкурентных переговоров:
_________________________

Справка об участии в судебных разбирательствах

	№

п/п
	Год начала и окончания судебного разбирательства
	Наименование и адрес истца 
	Наименование и адрес ответчика
	Принятое решение
	Предмет иска, оспоренная сумма, тыс. руб.

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	


___________________________

(подпись, М.П.)

___________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

5.8.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты (подраздел 4.1), приложением к которому является данная Справка об участии в судебных разбирательствах.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Данная форма заполняется в одном экземпляре по всем лотам, на которые участник подает заявку на участие в конкурентных переговорах.

4. В этой справке участник указывает все судебные разбирательства, которые были инициированы им, партнерами по выполненным (выполняемым) договорам, аналогичным заключаемым по результатам конкурентных переговоров, или третьими лицами, в связи с выполнением аналогичных договоров, начиная с 2004 года.

5. Если участник не участвовал в судебных разбирательствах, в данной таблице приводятся слова «В СУДЕБНЫХ РАЗБИРАТЕЛЬСТВАХ НЕ УЧАСТВОВАЛ».

6. Справка об участии в судебных разбирательствах должна быть подписана и скреплена печатью.

5.9 Справка-характеристика («референция») от обслуживающего участника банка

5.9.1 Форма справки

начало формы

Организатору конкурентных переговоров 

Настоящим сообщаем Вам, что в ____________________ [указать наименование банка, выдавшего данную референцию] 
на имя ____________________ [указать наименование участника конкурентных переговоров] открыты следующие счета: ____________________ [перечислить все открытые счета с указанием валюты].

____________________ [указать наименование участника конкурентных переговоров] является клиентом ____________________ [указать наименование банка, выдавшего данную референцию] с ____________________ года [указать год, в котором участник переговоров стал клиентом банка]. С момента открытия счетов данной организации Банком выявлено / не выявлено [ненужное — убрать; в случае наличия фактов нарушения участником платежных обязательств — перечислить эти факты] фактов нарушения участником платежных обязательств.

НА ДАТУ СОСТАВЛЕНИЯ НАСТОЯЩЕЙ РЕФЕРЕНЦИИ ЗАДОЛЖЕННОСТЬ ИЛИ АРЕСТ ПО СЧЕТАМ СУЩЕСТВУЕТ / ОТСУТСТВУЕТ [ненужное — убрать; в случае наличия задолженности / ареста — указать конкретно.]
Обороты по счетам [указать наименование участника переговров] за три последних года составляли:

	Год
	Номер счета
	Оборот, в тысячах валюты счета

	2003
	
	

	2004
	
	

	2005
	
	


Банк характеризует[указать наименование участника переговоров] как ____________________________________________________ [характеристика Банком деловых и партнерских качеств участника, например «надежного и добросовестного партнера и плательщика».] 

	Руководитель банка
	_______________
	_______________
	_______________

	
	(подпись)
	(Ф.И.О.)
	(дата)

	Главный бухгалтер банка
	_______________
	_______________
	_______________

	
	(подпись)
	(Ф.И.О.)
	(дата)

	
	
	
	

	М.П.
	
	
	


конец формы

5.9.2 Инструкции по заполнению

1. Данная референция приводится на официальном бланке банка и скрепляется подписями руководителя банка и главного бухгалтера банка, а также печатью банка.

2. Указанная форма сведений является примерной. Банк может изменить или уточнить отдельные формулировки. Тем не менее, рекомендуется привести весь объем запрошенных сведений.

6. Образцы дополнительных форм документов, включаемых в Конкурентное предложение

6.1 План распределения объемов выполнения работ между генеральным подрядчиком и субподрядчиками 

6.1.1 Форма плана распределения объемов выполнения работ между генеральным подрядчиком и субподрядчиками

начало формы

Приложение 14 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

План распределения объемов выполнения работ между генеральным подрядчиком и субподрядчиками

Наименование и адрес генерального подрядчика: _____________________________

	№ п/п
	Наименование работ
	Наименование организации, выполняющий данный объем работ
	Стоимость работ
	Сроки выполнения (начало и окончание) 

	
	
	
	в денежном выражении, руб. (без НДС)
	в % от общей стоимости работ
	

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	ИТОГО
	
	100%
	Х


____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

6.1.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров указывает дату и номер конкурентного предложения в соответствии с письмом о подаче оферты (подраздел 4.1).

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. В данной форме генеральный подрядчик указывает:

a) перечень выполняемых генподрядчиком и каждым субподрядчиком работ;

b) стоимость работ по генеральному подрядчику и субподрядчикам в денежном и процентном выражении в соответствии со Сметой расходов;

c) сроки выполнения работ генеральным подрядчиком и каждым субподрядчиком в соответствии с Графиком выполнения работ.

6.2 Информационное письмо о наличии у Участника конкурентных переговоров связей, носящих характер аффилированности с сотрудниками Заказчика или Организатора конкурентных переговоров
6.2.1 Форма письма 

начало формы

Приложение 15 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

Уважаемые господа!

При рассмотрении нашего конкурентного предложения просим учесть следующие сведения о наличии у {указывается наименование Участника переговоров} связей, носящих характер аффилированности с лицами, являющимися {указывается кем являются эти лица, пример: учредители, сотрудники, и т.д.} Заказчика {и/или Организатора переговоров, или иной организацией, подготовившей проектную документацию, спецификацию и другие документы непосредственно связанные с проведением данных переговоров}  а именно:
1. {указывается Ф.И.О. лица, его место работы, должность; кратко описывается почему по мнению связи между данным лицом и Участником переговоров могут быть расценены как аффилированность };

2. {указывается Ф.И.О. лица, его должность, кратко описывается почему связи между данным лицом и Участником переговоров могут быть расценены как аффилированность };

3. ……

____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

6.2.2 Инструкции по заполнению

1. Участник конкурентных переговоров приводит номер и дату письма о подаче оферты, приложением к которому является данное Информационное письмо.

2. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

3. Участники конкурентных переговоров должены заполнить приведенное выше информационное письмо, указав всех лиц которые, по его мнению, могут быть признаны аффилированными с ним.  В случае если, по мнению Участника конкурентных переговоров таких лиц нет, то в письме пишется фраза «При рассмотрении нашего конкурентного предложения просим учесть, что у {указывается наименование Участника конкурентных переговоров} НЕТ связей, которые могут быть признаны носящими характер аффилированности с лицами так или иначе связанными с Заказчиком, Организатором конкурентных переговоров, или иной организацией, подготовившей проектную документацию, спецификацию и другие документы непосредственно связанные с проведением данных конкурентных переговоров.

4. При составлении данного письма Участник конкурентных переговоров должен учесть, что сокрытие любой информации о наличии связей, носящих характер аффилированности между Участником конкурентных переговоров и любыми лицам так или иначе связанными с Заказчиком, Организатором конкурентных переговоров, или иной организацией, подготовившей проектную документацию, спецификацию и другие документы непосредственно связанные с проведением данных конкурентных переговоров может быть признано конкурсной комиссией существенным нарушением условий данных конкурентных переговоров, и повлечь отклонение предложения такого Участника. 

6.3 План распределения объемов выполнения работ внутри коллективного участника

6.3.1 Форма плана распределения объемов выполнения работ внутри коллективного участника

начало формы

Приложение 16 к письму о подаче оферты
от «____»_____________ г. №__________

План распределения объемов выполнения работ внутри коллективного участника

Наименование и адрес лидера коллективного участника: _______________________

	№ п/п
	Наименование работ
	Наименование организации, выполняющий данный объем работ
	Стоимость работ
	Сроки выполнения (начало и окончание) 

	
	
	
	в денежном выражении, млн. руб. (без НДС)
	в % от общей стоимости работ
	

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	ИТОГО
	
	100%
	Х


____________________________________

(подпись, М.П.)

____________________________________

(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)

конец формы

6.3.2 Инструкции по заполнению

1. Данная форма заполняется только в том случае, если конкурентное предложение подается коллективным участником (подраздел 3.4).

2. Участник конкурентных переговоров указывает дату и номер конкурентного предложения заявки в соответствии с письмом о подаче оферты (подраздел 4.1).

3. Участник конкурентных переговоров указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес.

4. В данной форме лидер коллективного участника указывает:

a) перечень выполняемых каждой организацией работ;

b) стоимость работ по генеральному подрядчику и субподрядчикам в денежном и процентном выражении в соответствии со Сметой расходов;

c) сроки выполнения работ генеральным подрядчиком и каждым субподрядчиком в соответствии с Графиком выполнения работ.

� Следует отметить, что в ряде юрисдикций (например, в штате Дэлавер, США) сертификат об инкорпорации представляет собой по сути заявление о регистрации юридического лица, подписываемое учредителями. В этих случаях рекомендуется также требовать Сертификат о правовом статусе и финансовом положении компании (Certificate of good standing)
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